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PRINCESS
"The VIP Sale”
Campanha de Publicidade Ndo Enderecada| Reino Unido
Bronze nos DMA Awards 2023, na categoria de publicidade ThCVI PS(l l(l - i
ndo enderegada. Value Is Princess X ——]

O Desafio

Apesar de ser uma marca global de referéncia no
setor dos cruzeiros, a Princess Cruises procurava
reforcar a notoriedade da marca, atrair novos

publicos e captar viajantes que ainda ndo tinham
experimentado este tipo de oferta, num contexto
fortemente dominado pelos canais digitais.

A Solugdo

Segmentacdo geografica e targeting baseado em dados

A marca utilizou dados para identificar zonas residenciais com maior propensdo para viagens de cruzeiro, garantindo
uma distribui¢cdo altamente qualificada e maximizando a eficiéncia do investimento em Publicidade Ndo Enderecada.

Catalogo fisico premium com forte impacto visual

Foram desenvolvidos catdlogos de 12 paginas, com design aspiracional, imagens de elevada qualidade e storytelling
envolvente, concebido para captar atengdo imediata e prolongar o tempo de interagdo com a marca.

Integragao omnicanal para ativa¢do e medicdo

Incorporagdo de QR Codes e URLs dedicadas, permitindo converter interesse em agdo imediata e assegurar a
medicdo rigorosa do desempenho da campanha.

Os Resultados

£1,5M ROI de 20:1 + Impacto

de receita diretamente retorno altamente eficiente o catalogo foi consultado varias vezes
atribuida a campanha sobre o investimento realizado dentro do agregado familiar

Ligue gratis 808 201 800

Dias titeis das 8h30 as 19h30 Conhega as nossas Histérias de Impacto

Ou contacte o seu gestor comercial



https://www.ctt.pt/empresas/marketing-publicidade/cttads/historias-de-impacto/?utm_campaign=202604_b2b_cttads_historiasdeimpacto&utm_medium=pdf&utm_source=sitectt
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